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PROGRAMA DE MELHORAMENTO GENÉTICO DE ZEBUÍNOS

Rebanhos de animais 

zebuínos registrados 

pelo Serviço de 

Registro Genealógico 

das Raças Zebuínas – 

SRGRZ da ABCZ.

Rebanhos de animais 

zebuínos comerciais, 

não registrados, 

produtores de carne 

bovina. 



MISSÃO

Contribuir para o aumento sustentável da 

produção mundial de carne e leite, 

através do registro, melhoramento e 

promoção das Raças Zebuínas.

abcz.org.br



PMGZ COMERCIAL

O PMGZ Comercial é um 
programa para rebanhos 

comerciais, não registrados, 
produtores de carne bovina. 

Um conjunto de ferramentas 
gerenciais para auxiliar a 

aumentar a produtividade e 
tornar a propriedade 

sustentável e lucrativa.



Foco especial no desempenho 
reprodutivo das FÊMEAS:

PMGZ COMERCIAL

+ Fertilidade
+ Precocidade

- IPP (Idade ao primeiro parto)
- IEP (Intervalo entre partos)

= Maior Lucratividade
Uma vez que essas características (fêmeas) 

impactam até 10x mais que as outras.  



MELHORAMENTO GENÉTICO

Tem como propósito aumentar as 
frequências dos genes de interesse.

Relacionados com as 
características 

economicamente 
importantes.

A base do melhoramento genético é a seleção 



O QUE SELECIONAR?

OBJETIVOS

CRITÉRIOS

REPRODUÇÃO PRODUÇÃOFUNCIONALIDADE



SELEÇÃO

Para que a seleção seja 
criteriosa é importante utilizar 
ferramentas como a avaliação 

visual e genética.

Fenótipo: interação do 
genótipo com o 

ambiente.  

Manejo nutricional, 
sanitário, reprodutivo, 

etc.

Previsão do valor 
genético do animal.



SELEÇÃO

Ou seja: 

Avaliação genética observa-se 

Avaliação visual observa-se Morfologia / Fenótipo

DEPs (provenientes 
das coletas de dados)

Fundamental atentar aos pontos chaves para iniciar 
uma SELEÇÃO:

Identificar os animais;

Capacitar colaboradores;

Coletar dados.



PONTOS CHAVE DO MELHORAMENTO

IDENTIFICAÇÃO ÚNICA

QUALIDADE DA INFORMAÇÃO
- Coleta de dados é indispensável para o  melhoramento

- Treinamento da equipe

COMPARAR COM 
JUSTIÇA

GRUPO DE MANEJO
- Animais criados nas mesmas condições de 

manejo

ANÁLISE E UTILIZAÇÃO 
DAS INFORMAÇÕES

DESCARTE E SELEÇÃO



SELEÇÃO

DESCARTE
(Ganho Genético)

1. Fertilidade (Vazias)

2. Abortos, natimortos e 
perdas

3. Defeitos funcionais

4. Idade

5. Produtividade

6. Avaliação genética



PMGZ COMERCIAL

VANTAGENS: Intensificação da gestão do rebanho;

Melhora a fertilidade do rebanho;

Evidencia os animais mais precoces;

Melhora os índices de ganho de peso;

Diminui o intervalo entre gerações;

Proporciona aos criadores produzirem 
animais prontos para abate mais jovens;



PMGZ COMERCIAL

VANTAGENS:

Diminui o custo de produção por unidade de produto ou melhora a 
relação custo/benefício;

Otimiza os recursos da propriedade, contribuindo para uma produção 
sustentável;

Aumenta a lucratividade;

Proporciona ao consumidor carne de melhor qualidade;

Assessoria técnica contínua da equipe técnica da ABCZ no campo.



PMGZ COMERCIAL

O QUE PRECISO PARA IMPLANTAR O PMGZ COMERCIAL NA PROPRIEDADE?

É Simples, basta ter o mínimo de estrutura 
e manejo: 

Curral Balança Mão-de-obra



PMGZ COMERCIAL

COMO SOLICITAR A IMPLANTAÇÃO DO PMGZ COMERCIAL NA PROPRIEDADE?

Entrando em contato com o Departamento de Fomento: 

(34) 3319-3839 ou (34) 99801-8598

pmgzcomercial@abcz.org.br

Após o contato, será designado um técnico de campo até a propriedade, o qual 
dará início à fase de implantação. 



FLUXOGRAMA



FASE DE IMPLANTAÇÃO

CLASSIFICAÇÃO DE FÊMEAS

-Harmônicas
- Equilibradas

- Defeitos graves desclassificantes → descarte

-Identificação única
- Composição racial (presumida)

- Idade aproximada

Determina se serão inclusas ou não no programa

PASSO



??

?

Identificar as MÃES das futuras gerações

FASE DE IMPLANTAÇÃO

Independente da raça, todas as matrizes podem ser classificadas: Zebu, 
Azebuzadas, Aneloradas, Taurinas, Cruzadas



COMPOSIÇÃO RACIAL

Todas as matrizes podem ser classificadas



CLASSIFICAÇÃO DE MATRIZES

OBJETIVOS: 

• Avaliar fenotipicamente as fêmeas à adentrar no PMGZ COMERCIAL, 
de acordo com aspectos morfológicos funcionais.

• Parametrizar os lotes: A, B e C (entrarão para 
o programa) e D (descartadas).



CLASSIFICAÇÃO DE MATRIZES

A
Fêmeas mais harmônicas, equilibradas – aptas a receberem registro 

categoria PA (opcional)

B
Fêmeas medianas em aspectos fenotípicos

C
Fêmeas inferiores em aspectos fenotípicos funcionais. Apresentam 

características permissíveis em termos de funcionalidade

D
Fêmeas Descarte. Apresentam característica (s) desclassificante (s)



CLASSIFICAÇÃO DE MATRIZES

Como forma de estímulo, a ABCZ disponibiliza o registro 
(RGD PA) de até 30% dessas fêmeas gratuitamente para 

os participantes do PMGZ Comercial, em cada 
classificação.

Exemplo: 200 matrizes classificadas em A, B e C:
- até 60 dessas matrizes o registro de PA não 
tem custo (caso estejam aptas).



CLASSIFICAÇÃO DE MATRIZES



FASE DE IMPLANTAÇÃO

PASSO

CADASTRO DOS ANIMAIS 
Fêmeas classificadas devem ter 
identificação única e sequencial, 

podendo ser: 

Tatuagem Brinco  Marca a fogo 
(perna esquerda) 

Dispositivo 
eletrônico

Ou a combinação de 
quaisquer uma delas.



FASE DE COLETA DE DADOS

Para auxiliar na coleta dos dados, o PMGZ Comercial conta com 
o software Produz, o qual capta, armazena e trata os dados 

obtidos na fazenda;

GESTÃO

CONTROLE ENVIO DE DADOS 

CONSULTA DE RELATÓRIOS



FASE DE COLETA DE DADOS

PASSO

ESTAÇÃO DE MONTA

Fase muito importante, a partir dos dados informados pelo criador 
vão ser geradas as avaliações genéticas.

• Identificação da fêmea;

• Identificação do touro; 

• Tipo de cobertura: IA – Inseminação Artificial); Monta a 

campo controlada - um reprodutor por lote de fêmeas; RM – 

monta a campo com reprodutor múltiplo; TE – Transferência 

de embrião; FIV – Fertilização in Vitro;

•  Fêmea receptora (TE e FIV); 

•  Data ou período de acasalamento.



FASE DE COLETA DE DADOS

PASSO

NASCIMENTOS 

• Identificação do produto 

• Data do nascimento;

• Sexo;

• PN – peso ao nascer (opcional, mas recomendado);

• Identificação da mãe – em caso de FIV ou TE identificar 

mãe e receptora;

• GM – grupo do manejo. 

Tem que ser anotados:   



FASE DE COLETA DE DADOS

PASSO

MENSURAÇÕES • Pesagens são realizadas na desmama, ao 
ano e ao sobreano;

• Ao sobreano a pesagem deve ser 
acompanhada pelo técnico e realizada a 
avaliação visual de EPMU;

Obs: caso o criador venda os animais antes do 
sobreano, a avaliação deve ocorrer na desmama.  



FASE DE RESULTADOS

ESFERA REPRODUTIVA

Com base nas comunicação de cobertura e nascimentos serão apresentados relatórios 

• ER (Eficiência Reprodutiva) – mede a regularidade 
de partos da vaca;

• PRS (Precocidade, Rusticidade e 
Sobrevivência) – combinação de 

precocidade sexual e capacidade da 
matriz em gestar e desmamar bem um 

bezerro;

• HMMP (Habilidade Materna Mais Provável) – 
potencial em desmamar suas crias acima ou abaixo 

da média contemporânea;

• IPT (Íncide de Produtividade Total) – 
ponderação entre parir cedo, parir todo ano 

e desmamar boa cria.



EFICIÊNCIA REPRODUTIVA



FASE DE RESULTADOS

TODOS OS ANIMAIS DO REBANHO 
(MACHOS E FÊMEAS)

Com base nas comunicação de cobertura e nascimentos serão apresentados relatórios 

• Pesos ajustados à desmama, ano e sobreano;

• Ganho de peso nas diferentes fases da vida do 
animal.  

TODOS OS TOUROS EM USO NA 
REPRODUÇÃO • Desempenho médio de suas progênies. 



FASE DE RESULTADOS



FASE DE RESULTADOS



FASE DE RESULTADOS



FASE DE RESULTADOS



PMGZ COMERCIAL NO SIAG



FASE DE RESULTADOS

USO DOS RELATÓRIOS PARA TOMADA DE DECISÕES

Alcançando melhores resultados pretendidos, como em 
acasalamentos dirigidos, obtendo ganhos genéticos

+
Seleção dos animais de acordo com o desempenho individual

=
Maior produtividade

LUCROS



2. Visitas técnicas (diárias, 
deslocamentos, etc) 
negociação a parte, direto 
técnico e criador.

1. Relatórios e avaliações do 
PMGZ Comercial (Tabela 1);

Valores:

INVESTIMENTO



LOCALIZAÇÕES 



www.abcz.org.br

pmgzcomercial@abcz.org.br

(34) 3319-3839 

http://www.abcz.org.br/
mailto:pmgzcomercial@abcz.org.br

	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24
	Slide 25
	Slide 26
	Slide 27
	Slide 28
	Slide 29
	Slide 30
	Slide 31
	Slide 32
	Slide 33
	Slide 34
	Slide 35
	Slide 36
	Slide 37
	Slide 38
	Slide 39
	Slide 40

